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S Venez exposer sur le

au coeur du salon Made in France

Une offre exclusive CMA

Pour offrir une place de choix a I'Artisanat, le réseau des Chambres
de Métiers de I'Artisanat propose une nouvelle édition de son
« Village de |'Artisanat ».

Cette année, 200 entreprises artisanales venues de toute la France
seront accueillies sur 2000m?< dédiés a I'Artisanat et aux savoir-faire
au coeur du salon.

Des prestations clés en main et de qualité
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Zoom sur votre stand pré-équipé Etagere] .

e Un espace individuel de 3,33m?2 NE—
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de profondeur), Q
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(1,70m x 0,75m du meuble), deux tabourets, T_ —
une étagere a 5 niveaux (0,60m x 0,30m x m __ 4 Comptoir
2,80m) et 2 prises. s - ¢ d'accueil
e une signaletique dédiée a votre == 030m §

entreprise. Allée des visiteurs

Avantages pour les exposants du Village de I'Artisanat

Tabourets

|-
I_ 1,85m —

e Profitez d'une ambiance conviviale entre artisans exposants,
e Développez votre réseau et trouvez de nouvelles opportunités
d'affaires,

e Bénéficiez de |la présence permanente de I'équipe de la CMA
et d'une maintenance technique pendant l'intégralité de 'événement.



Une offre tarifaire adaptée aux entreprises

En tant que partenaire essentiel et majeur du salon Made In France
depuis plusieurs années, le réseau des Chambres de Métiers et de
I’Artisanat a négocié et obtenu un tarif unique de 630 € HT.

Les couts relatifs a I'habillage de votre stand (mobilier
supplémentaire, décoration...), au transport, a I'hébergement et a
la restauration pendant toute la durée de I'exposition restent a la

charge des entreprises.

Un accompagnement personnalisé

Les experts CMA BFC vous accompagne tout au long du projet (avant,
pendant et apres le salon ) :

e Briefs précis avant le salon,

e Suivi logistique,

e Aide ala mise en place de votre stand,

e Conseils a la mise en valeur et a I'attractivité de votre stand ,

e Conseils en communication,

e Bilan post salon...



Une journée de formation obligatoire :

Préparer, animer et évaluer ma présence sur le salon

Les primo exposants participeront obligatoirement a une journée de formation
sur le théme “Préparer, animer et évaluer sa présence sur le salon ”

Au programme :

. Communiquer efficacement avant, pendant et apres le salon.

- Préparer votre participation (informer vos clients, préparer vos documents
commerciaux...),

- Aménager un stand attractif,

- Améliorer votre discours commercial et avoir la bonne posture,

* Respecter les étapes d'une vente,

- Exploiter et suivre les contacts réalisés sur place,

Selon votre profil, cette formation pourra étre prise en charge.
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